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DISCLAIMER

Aceasta prezentare nu constituie si niciun element al acesteia nu trebuie interpretat ca reprezentand o oferta, invitatie sau recomandare in
legatura cu actiunile emise de IT Genetics S.A. (,IT Genetics” sau ,,Compania”, simbol bursier ITG), respectiv o oferta, invitatie sau
recomandare de vanzare sau o solicitare de oferta pentru cumpararea de actiuni IT Genetics sau alte instrumente financiare.

Aceasta prezentare si niciun element al acesteia nu constituie baza unui contract sau a unui angajament. Prezenta prezentare nu este
destinata a fi utilizata ca recomandare sau consultanta pentru investitori sau potentiali investitori si nu ia in considerare obiectivele de
investitii, situatia financiara sau nevoile specifice ale niciunui investitor.

Toti investitorii ar trebui sa analizeze aceasta prezentare in consultare cu un consultant profesional ales de acestia, inhainte de a decide daca
o investitie este adecvata.

IT Genetics a elaborat aceasta prezentare pe baza informatiilor disponibile, inclusiv a unor informatii provenite din surse publice care nu au
fost verificate independent. Nu este oferita nicio declaratie sau garantie, expresa sau implicita, cu privire la caracterul echitabil, acuratetea,
corectitudinea, exhaustivitatea sau fiabilitatea informatiilor, opiniilor sau concluziilor prezentate. Situatiile financiare individuale si
consolidate la 30 iunie 2026 prezentate in acest material sunt neauditate.

Aceasta prezentare nu trebuie considerata o imagine completa a activitatii, performantei financiare sau rezultatelor IT Genetics.

Prezentarea poate contine declaratii prospective. Acestea reflecta cunostintele actuale ale IT Genetics, precum si asteptarile si proiectiile
privind evenimente viitoare, si pot fi identificate prin context sau prin utilizarea unor termeni precum ,, anticipeaza”, ,considera”, ,estimeaza”,
»,S€ asteapta”, ,intentioneaza”, ,planifica”, ,proiecteaza”, ,vizeaza”, ,poate”, ,va”, , ar putea” sau termeni similari. IT Genetics nu isi asuma
nicio obligatie de a actualiza sau revizui aceste declaratii prospective. Rezultatele finale pot diferi semnificativ fata de cele estimate.
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Despre
IT Genetics

Cine suntem, liniile de business si repere pe piata de capital
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CINE SUNTEM

IT Genetics S.A. este o companie antreprenoriala romaneasca, infiintata in anul 2007, si compania-mama a Grupului IT Genetics —un
ecosistem integrat de companii specializate in solutii tehnologice, logistica si software pentru optimizarea lanturilor de ap rovizionare si
digitalizarea operatiunilor.

Cu o experienta de peste 20 de ani, Grupul ofera solutii integrate end-to-end — hardware, software si servicii — unei game diversificate de
industrii: retail, HoReCa, transport si logistica, productie, farmaceutic, sanatate, educatie si sectorul bancar.

2007 REPERE PE PIATA DE CAPITAL - S1 2026

anulinfiintarii _ , - - , ,
Perioada de la listare sipéana la data publicarii prezentului raport a adus o serie de repere

importante pentru actionari:

20 mai 2026: debut la tranzactionare pe piata AeRO a BVB, simbol ITG

5 tari
prezenta reglonala 21 mai 2026: prima distribuire de dividende, 0,11 lei/actiune brut

20 mai 2026
listata la Bursa de Valori Bucuresti 28 mai 2026: achizitia Scale Expert, divizia de solutii de cantarire

A9 e

simbol bursier 7 septembrie 2026: includerea actiunilor IT Genetics in indicele BET AeRO
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LINII DE BUSINESS

IT Genetics opereaza pe trei segmente-cheie, combinand hardware, software si servicii

&k

AIDC Retail Tech Automatizare Industriala si
Identificare automata si colectare de Solutii IT & POS pentru retail Robotica

date

Peste 17 ani de experienta si parteneriate Piata europeana de terminale POS in retail — Roboti industriali si colaborativi (coboti),
strategice cu Zebra Technologies, Honeywell, aprox. 7,88 mld. USD in 2023, cu o crestere sisteme Machine Vision, echipamente laser de
Datalogic si Newland. Proces de vanzare anuala de circa 7%. Portofoliu extins cu marcare si gravare, trasabilitate in productie,
consultativ, cu suport tehnic integrat — branduri precum Elo, Yyama, HP, Dibal, Zkong, porti RFID si scanare coduri de bare pentru
instalare, implementare software, mentenanta Ohaus, NCR si Star Micronics, plus servicii logistica si managementul depozitelor.

si service, inclusiv in garantie pentru Zebra si complete de fiscalizare a caselor de marcat.

Honeywell.

Straturi Transversale Software ¢ Integrare e Date e Serviciisi Suport Fundatia tuturor sectoarelor

Q Produse si IP Propriu ,93\ Ecosistem de Parteneri @ Prezenta Regionala ||| Expertiza Tehnica
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CONTEXTUL OPERATIONAL SI RASPUNSUL GRUPULUI

Un mediu investitional mai prudent a afectat verticalele traditionale; diversificarea si extinderea au sustinut activitatea Grupului

UN MEDIU INVESTITIONAL MAI PRUDENT

Incetinire a activitatii in retail, productie si HoReCa pe piata principald
din Romania, verticale relevante pentru Grup

Venituri consolidate de 47,3 mil. lei, usor sub nivelul S12025 (47,9
mil. lei)

Presiuni asupra marjelor in principal din extinderea si consolidarea
echipei: cheltuieli cu personalul +41%, la 7,2 mil. lei (S1 2025: 5,1 mil.
lei)

Rezultat net consolidat negativ: -0,4 mil. lei (S1 2025: profit de 0,5 mil.
lei)

CEI CINCI PILONI STRATEGICI Al GRUPULUI

01

Crestere
regionala in
Romania

Linii noide
business

02

03

RASPUNSUL GRUPULUI

Expansiune

internationala

Diversificare pe verticale noi: Sanatate ~3,3xYoY (S1), Automotive
+30% YoY (S1)

Extindere internationala: Spania +44% venituri (S12026); Italia +10%
venituri (S1 2026, accelerare in T2 prin lansarea pe Amazon ltalia);
Franta si Germania — primele tranzactii realizate

Achizitia Scale Expert — extindere portofoliu divizie solutii de cantarire

Vanzarireseller (sisteme POS Metter) prin canalul ITG PRO +90% YoY
(S1 2026)

Consolidare
organizationala

Fabrica de
productie Zinta

05
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PERFORMANTA OPERATIONALA - INDICATORI CHEIE

Tractiune comerciala pe liniile de business si pietele noi, cu cresteri de doua cifre pe segmentele strategice

INDICATOR BAZA DE COMPARATIE VARIATIE
Vanzari canal parteneri ITG PRO (sisteme POS Metter) S12026 vs. S1 2025 +90%
Vanzaribrand propriu Metter (POS) S12026 vs. S1 2025 +90%
Venituri platforma software Planograma (WMS) S12026 vs. S1 2025 +40%
Venituri piata Spania S12026 vs. S1 2025 +44%
Venituriverticala Sanatate S12026 vs. S1 2025 ~3,3x
Venituriverticalda Automotive S12026 vs. S1 2025 +30%
Venituriverticala Transport si Logistica S12026 vs. S1 2025 +85%

AUTOMATIZARE INDUSTRIALA

O\ A
[*] ©' siroBoTICA

Linie noua de business, cu tractiune
comerciala semnificativa in S1 2026:

o 3 contracte comerciale semnate: FM
Romania, Polycontact Hermannstadt si
Quadrant - Amroq Beverages

o ~1,9 mil. EUR valoare cumulata a
oportunitatilor comerciale identificate

o Certificari tehnice obtinute cu ABB
Robotics, Dibal silshida

° Parteneriate noi: ABB, Schneider Electric,
Hikvision Robotics
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Prezenta in sapte piete europene, sustinuta de o foaie de parcurs clara pentru extinderea internationala in 2026

PREZENTA REGIONALA
N

IRLANDA

MAREA
BRITANIE

(ORI

MAREA NEAGRA

MEDITERANA

EXTINDERE IN S12026

Spania-HUB logistic

Relocarefinalizata in T1 2026; +50% capacitate operationald, venituri +44% YoY (S1 2026)

Italia — start operational

Operatiuni demarate prin entitatea locala ITG ITALIA SRL; venituri+10% YoY (S12026);
lansare comerciala pe Amazon ltalia (T22026)

Franta si Germania - e-commerce

Platforme itgstore.fr si itgstore.de lansate;
primele tranzactii realizate

CRESTERE REGIONALA iN ROMANIA

Reprezentanti de vanzari noi Dezvoltare regionala

recrutati pentrudoua regiuni
strategice din Transilvania

peste 525 de clienti noi si cresteri de pana la 200%
pe judetele-cheie din Transilvania si Banat, care au
ajuns la +13%, respectiv +45% fata de S1 2025

Programul ITG PRO

vanzari reseller (sisteme POS Metter)
+90% YoY in S1 2026

Platforma Toolbox

marketplace de inchiriere/refurbished,
operationalizatain T1 2026 siintra in etapa activa de
promovare comerciala din T3 2026

10
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REPERE FINANCIARE S1 2026

Primul semestru raportat de Grup in calitate de companie listata, intr-un context investitional prudent

u Venituri din exploatare (grup) -1,3% EBITDA (grup) Profit/(Pierdere) net (grup)

47,3 mil. lei 0,7 mil. lei -0,4 mil. lei

vs. 47,9 mil. leiin S1 2025 vs. 1,3 mil. lei in S1 2025 vs. 0,5 mil. leiin S1 2025

a Total active (grup) +3% 1° Capitaluri proprii (grup) -7% E Numerar si echivalente (grup)
o o o (] [ ] [ ]

39,4 mil. lei 11,6 mil. lei 3,4 mil. lei

vs. 38,1 mil. lei la 31.12.2025 vs. 12,5 mil. lei la 31.12.2025 vs. 6,2 mil. lei la 31.12.2025

Rezultatele reflecta un mediu investitional mai prudent, care a afectat verticalele traditionale ale Grupului, partial compen sat de diversificarea pe verticale si piete noi.
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STRUCTURA VENITURILOR CONSOLIDATE

Véanzarea de echipamente si solutii integrate raméane principala sursa de venit a Grupului

COMPONENTA VENITURI (MIL. LEI) S$12025 S12026 A%
Venituri din vanzarea marfurilor 45,5 45,0 -1%
Venituri din servicii 2,4 2,1 -15%
Alte venituri 0,01 0,3 +2.630%
TOTAL VENITURIDIN EXPLOATARE 47,9 47,3 -1,3%

Veniturile din vanzarea marfurilor au totalizat 45,0 mil. lei in S1 2026, in timp ce veniturile din servicii s-au situat la 2,1 mil.

lei, reflectand modelul de afaceri integrat al Grupului (hardware, software si servicii).

PONDEREA iN TOTAL VENITURI - S12026

9594 vanzare marfuri

@ A9,  senwiii

4
1 % Alte venituri
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CONTUL DE PROFIT $S1 PIERDERE CONSOLIDAT S1 2026

Venituri de 47,3 mil. lei (-1,3%), rezultat operational negativ de 0,4 mil. lei si pierdere neta de 0,4 mil. lei, intr-un context investitional prudent

mil. lei (grup, consolidat) S$12026 S$12025 A%
Venituritotale din exploatare 47,3 47,9 -1,3%
Cheltuieli cu marfurile (31,8) (34,6) -8%
Cheltuieli cu personalul (7,2) (5,1) +41%
Amortizare si depreciere (1,1) (0,7) +55%
Alte cheltuieli din exploatare (7,6) (6,9) +11%
Profit/(Pierdere) operational (0,4) 0,6 -168%
Rezultat financiar net (0,0) 0,1 -
Profit/(Pierdere) brut (0,4) 0,7 -162%
Impozit pe profit (0,0) (0,1) -67%
Profit/(Pierdere) net (0,4) 0,5 -185%

Marja profit net

-0,9%

S$12025:1,1%

Profit/Pierdere operational

-0,4 mil. lei

S12025:0,6 mil. lei

Profit/Pierdere net

-0,4 mil. lei

S12025:0,5 mil. lei

14
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PROFITABILITATE $1 MARJE

Presiuni temporare asupra profitabilitatii, generate de investitii continue in dezvoltarea Grupului si extinderea echipei

PROFIT/(PIERDERE) OPERATIONAL (mil. Lei) FACTORII CARE AU DETERMINAT PROFITABILITATEA
0.6 ® Cheltuieli cu personalul +41%
@l_\® 7,2 mil. lei — extinderea echipeila nivelul Grupului
& Cheltuieli cu marfurile -8%
T '-'.- 31,8 mil. lei — evolutie influentata de dinamica activitatii comerciale

Amortizare si depreciere +55%

-0.4

i

Din care 0,8 mil. lei — aferente investitii in platforme software si infrastructura operationala

S12025 S12026

Marja profit operational: -0,8%in S12026, fata de +1,2% in S12025
Rezultat financiar aproape neutru

B

-0,0 mil. lei, fata de 0,1 mil. lei in S1 2025

15
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POZITIA FINANCIARA CONSOLIDATA

Active totale de 39,4 mil. lei (+3%), sustinute si de consolidarea Scale Expert; capitaluri proprii de 11,6 mil. lei

mil. lei (grup, consolidat) 30.06.2026 31.12.2025 A%
Active imobilizate 11,1 6,5 +70%
Active curente 28,3 31,6 -11%
Total active 39,4 38,1 +3%
Capitaluri proprii 11,6 12,5 -7%
Datorii pe termen lung 0,5 0,4 +24%
Datorii curente 27,2 25,2 +8%
Total datorii 27,7 25,6 +8%

Cresterea activelorimobilizate reflecta preluarea integrald a Scale Expertin T2 2026, incluzand fond comercial, terenuri si flota auto.

Indicatorul lichiditatii curente

1,0

31.12.2025: 1,3

Gradul de indatorare

0,2

31.12.2025: 0,1 (+126%)

16
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FLUXURI DE NUMERAR

Fluxuri nete negative in exploatare si investitii, pe fondul achizitiei Scale Expert si al extinderii internationale

FLUXURI DE NUMERAR iN S12026 (mil. lei, grup) Exploatare: -1,6 mil lei

vs. 0,1 mil. leiin S1 2025 - descrestere generata de reducerea datoriilor comerciale sivariatia

capitalului de lucru

6.2
3'4 - .o . .
Investitii: -2,7 mil. lei
1.5 vs. -1,5 mil. lei in S12025 - achizitii de imobilizari financiare si achizitie Scale Expert
Finantare: +1,5 mil. lei
vs. -0,7 mil. leiin S1 2025 —trageri nete din imprumuturibancare
-2.7
Numerar Activitati de Activitati de Activitati de Numerar
01.01.2026 exploatare investitii finantare 30.06.2026

VARIATIE NETA A NUMERARULUI

-2,9 mil. lei

de la 6,2 mil. lei la 3,4 mil. lei

17
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BUGET 2026

Bugetul de venituri si cheltuieli revizuit

ITG SA (individual, mii lei)

GRUP ITG (consolidat, mii lei)

Cifra de afaceri

EBITDA (marj& 3%)

EBIT (marj& 2%)

Profit net (marja 2%)

IPOTEZE SI CONTEXT

98.449

2.914

1.791

1.511

Cifra de afaceri

EBITDA (marj& 3%)

Profit net (marja 2,3%)

CAPEX

115.837

3.802

2.719

4.014

Bugetulreflecta o strategie orientata catre crestere sustenabila, imbunatatirea profitabilitatii si consolidarea pozitiei Grupuluiin zona solutiilor tehnologice pentru supply chain —inclusiv
consolidarea prezentei regionale in Romania, Ungaria, Bulgaria, Spania si ltalia, scalarea platformelor software proprii si dezvoltarea diviziei de Automatizare Industriala si Robotica.
Obiective cu caracter previzional; Bugetulreprezinta o estimare si nu constituie o garantie a rezultatelor viitoare.

*EBITDA/EBIT/Profit net exprimate ca % din cifra de afaceri bugetata.

19
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PRIORITATI STRATEGICE - PROGRES

Implementarea celor cinci piloni strategici comunicati investitorilor lLa momentul listarii a continuatin S1 2026

PILON 1 - CRESTERE REGIONALA IN ROMANIA M: PILON 2 - LINII NOI DE BUSINESS @ PILON 3 - EXPANSIUNE INTERNATIONALI\
° Reprezentanti de vanzari noi pentru doua regiuni o Automatizare industriala: 3 contracte comerciale o Spania: HUB logistic relocat, +50% capacitate,
strategice din Transilvania semnate, ~1,9 mil. EUR pipeline identificat venituri +44% YoY (S1 2026)
o ProgramulITG PRO: vanzarireseller +90% YoY (S1 ° Brand propriu Metter (POS): +90% YoY (S1 2026) ° Italia: start operational prin ITG ITALIA SRL; +10%
2026) R Platforma software Planograma (WMS): +40% YoY \é(ca)gléurl YoY (S12026), lansare Amazon ltalia (T2
° Platforma Toolbox (economie circulara) (S12026) )
operationalizata o Franta si Germania: platforme e-commerce lansate
(itgstore.fr, itgstore.de); primele tranzactii realizate
PILON 4 - FABRICA DEPRODUCTIE ZINTA rC_)\)\ PILON 5 - CONSOLIDARE ORGANIZATIONALA
o Lafinalul S1 2026, proiectul se afla in etapa de o Numirea unui Chief Operating Officer (COQ)
e o Numirea unui Product Manager dedicat pietelor
° Demararea lucrarilor va urma imediat dupa obtinerea internationale
] o Initiativa interna de adoptie Al; traininguri Dibal,

Datalogic, Ishida, Kivhon, Cashmatic

° Instrumente digitale noi: ITG HelpDesk, License
Manager, Agent Al facturi, lansare ITG Label Designer

20
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ACHIZITIA SCALE EXPERT

Prima achizitie a Grupului in calitate de companie listata, anuntata la 28 mai 2026 si consolidata integral in T2 2026

Data anuntului Experienta pe piata

28 mai 2026 20 de ani

LOGICA STRATEGICA

o Consolideaza divizia de solutii de cantarire a Grupului
o Sustine strategia de extindere internationala aITG
o Completeaza portofoliul de solutii pentru retail, logistica si industrie

o Scale Expert continua sa opereze sub actuala echipa de management,
asigurand continuitatea relatiilor cu clientii

&>

=

Portofoliu de clienti Venituri 2025

4.000+ ~8 mil. lei

IMPACT ASUPRA BILANTULUI CONSOLIDAT

Fond comercial (goodwill): +236%, de la 1,5 la 5,2 mil. lei

Imobilizari corporale: +78%, sustinute de includerea tereurilor si a flotei auto
Scale Expert

Aditiide creante (+6%) si stocuri (+12%) la nivelul activelor totale
consolidate

21
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PERSPECTIVE PENTRU S2 2026

Grupul continua implementarea prioritatilor strategice asumate la momentul listarii

bird 9

BUGET 2026 INTEGRARE SCALE EXPERT EXTINDERE INTERNATIONALA
Revizuit In desfasurare Continua
revizuit la data publicarii raportului consolidarea sinergiilor operationale si comerciale Spania, Italia, Franta si Germania

PRIORITATILE CONDUCERII PENTRU A DOUA JUMATATE A ANULUI

Disciplina capitalului de lucru Integrarea Scale Expert

monitorizarea creantelor, stocurilor si lichiditatii Grupului continuitatea relatiilor cu clientii si sinergiile operationale

Extinderea internationala Capitaluluman

consolidarea Spaniei si accelerarea Italiei, Frantei si Germaniei investitii continue in echipa siimplementarea planificata a unui program SOP

22
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Va invitam sa va abonati la newsletter-ul nostru pe pagina:

https://itg.ro/investors/
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